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PRESENTACION:

El contexto econémico en el que nos encontramos
inmersos acrecienta, ain mas, la necesidad de la
empresa de potenciar su competitividad. Asi, debe
abordar un proceso de internacionalizacion que le
permita aprovechar las oportunidades de negocio
que se generan en el mercado global, diversificando,
al mismo tiempo, sus riesgos. En esta linea, la
contratacion publica internacional, en general, asi
como la respaldada por los organismos multilaterales
o bilaterales, presenta para la empresa espanola una
enorme oportunidad de negocio.

La Licitacion Internacional permite asumir de forma
escalonada el proceso de expansion en el exterior, ya
que para acudir a los concursos no es necesaria una
implantacion en el pais objetivo. Hecho de especial
relevancia para las PYMEs, que ven dificultades en
el plazo de retorno que, en la mayoria de los casos,
supone una implantacion internacional. Asimismo, las
garantias implicitas en las instituciones contratantes
plantean un entorno de riesgo aceptable.

Por tanto, ponemos en valor la Licitacion Internacional.

Si bien, hay que subrayar que para afrontar con
garantias de éxito los retos de este mercado, la
empresa requerira de profesionales competitivos
familiarizados con los procedimientos y distintos
agentes del mercado.

El Master en Direccion de Licitaciones Internacionales
ofrece una formacion especializada y completa en los
diferentes procesos de Licitacion Publica Internacional,
en general, y en el Mercado Multilateral, en particular.

PROGRAMA

- Modulo 1. La licitacion internacional: una

estrategia de internacionalizacion.

- Modulo 2. La gestion de la empresa
internacional.

- Modulo 3. El mercado publico internacional.

Mercados de referencia.
- Modulo 4. El proyecto multilateral.

- Modulo 5. El proceso de licitacion
internacional (I): analisis de la oferta.

- Modulo 6. El proceso de licitacion
internacional (ll): los consorcios.

- Modulo 7. El proceso de licitacion
internacional (lll): la propuesta técnica y
econdmica.

- Modulo 8. El proceso de licitacion
internacional (IV): la contratacion.

- Modulo 9. El proceso de licitacion
internacional (V): ejecucion y cierre.

- Modulo 10. Los medios de pago
internacionales y la cobertura del riesgo.

- Modulo 11. Fiscalidad de las operaciones

internacionales.

- Modulo 12. Apoyos a la implantacion e
inversion de la empresa espanola en el exterior.

- Proyecto Fin de Master.

OBJETIVOS:

- Dotar al alumno de las herramientas necesarias
para planificar y dirigir los procesos de licitacion
internacional.

- Orientar hacia la consecucién del contrato publico
internacional, dentro de los objetivos estratégicos de
las organizaciones.

- Promover la actitud emprendedora desde el
conocimiento de un amplio mercado de oportunidades.

- Desarrollar las habilidades directivas para controlar y
gestionar de manera sinérgica las variables intrinsecas
a la licitacién internacional.

- Generar valor en el ambito empresarial y social
mediante la incorporacion al mercado laboral de
profesionales competitivos, con un alto nivel de
formacion, orientada hacia la expansion internacional
mediante el conocimiento de los procesos de
contratacion publica internacional.

DESTINATARIOS:

- Profesionales con experiencia que desean ampliar
sus posibilidades de desarrollo profesional hacia el
entorno del mercado publico global.

- Gerentes y directivos que quieren mejorar las
capacidades de contratacion de sus empresas y
departamentos apostando por la internacionalizacion
a través de la licitacion internacional.

- Diplomados, licenciados y titulados técnicos
universitarios de cualquier especialidad que desean
orientar su carrera profesional hacia proyectos
internacionales mediante una formacion enfocada a la
contratacion publica global.

- Consultores y emprendedores que desean ampliar su
ambito geografico de actuaciony prestacion de servicios
con un enfoque hacia el contrato internacional.



